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Брошюра
для регионального представителя

Уважаемый коллега!

Мы обращаемся к Вам именно как к коллеге, потому что надеемся, что Вас заинтересует наше предложение о сотрудничестве с нами в качестве Регионального представителя нашей компании в Вашем регионе.

Наша научно-производственная компания "Малленом" основана в 1999 г. на базе Череповецкого научного координационного центра Российской академии наук. Мы занимаемся научными исследованиями и созданием компьютерных разработок в области систем технического зрения. В настоящее время мы разработали целую серию программ и электронных устройств, готовых к применению на различных предприятиях. К настоящему времени нами продано более сотни экземпляров таких программ и от большинства покупателей получены самые лучшие отзывы. Для отдельных заказчиков мы предлагаем услуги по разработке новых подобных программ и устройства. Среди клиентов нашей компании малые и средние предприятия, компании с мировым именем, такие как «ЛУКОЙЛ», «ГАЗПРОМНЕФТЬ», «АЛРОСА» и др.

Наша основная цель на данном этапе – найти как можно больше Покупателей для нашей продукции и Заказчиков наших услуг. Поэтому мы развиваем сеть частных Региональных представителей в каждом регионе России. Одним из таких Региональных представителей мы надеемся видеть и Вас.

Суть работы Регионального представителя заключается в продвижении нашей компании в своем регионе (по месту Вашего жительства). Продвижение в простейшем понимании – это поиск потенциальных потребителей продукции нашей компании и передача типового информационного листка (см. на сайте) о нашей компании во все предприятия или фирмы, которые потенциально заинтересованы в нашей продукции или услугах. Так как спектр нашей продукции и услуг очень широк, то покупателями могут быть как малые и средние предприятия, так и крупные компании. При необходимости Региональный представитель по своему усмотрению может проводить переговоры от нашего имени со всеми заинтересованными лицами с целью детальной презентации нашей компании и ее продукции. 

Вместе с этой брошюрой на нашем сайте Вы можете скачать типовой договор между нашей компанией и Региональным представителем. Внимательно ознакомьтесь с условиями договора. Обращаем Ваше внимание, что никаких обязательных собственных денежных вложений или взносов от Вас ни на начальном этапе, ни в ходе работы не требуется. Если Вас устраивают условия типового договора и Вы готовы к активной работе в качестве нашего Регионального представителя, мы будем ждать от Вас распечатанный и подписанный в 2-х экземплярах документ. Адрес почтовой отправки подписанного договора: 162600, Вологодская обл, г. Череповец, ул. Гоголя, 33-а, компания «Малленом». В ответ мы вернем Вам один экземпляр, подписанный также с нашей стороны, и вышлем заверенное на Ваше имя удостоверение Регионального представителя. 

Каких-то специальных технических или экономических знаний для работы Региональным представителем от Вас не требуется. При необходимости для обсуждения технических и коммерческих деталей с любым найденным Вами потенциальным покупателем подключаются специалисты нашей компании. Обобщенное описание нашей продукции, а также рекомендации «где и как искать покупателей на нее» мы приводим простым доступным языком в этой брошюре. Более подробную информацию о нашей компании и предлагаемой продукции Вы можете бесплатно получить на нашем сайте по адресу в Интернете: www.mallenom.ru. На сайте имеются также электронные презентации наших разработок. Всю информацию и любые материалы с нашего сайта Вы можете использовать в своей работе по своему усмотрению. От Вас для успешного продвижения требуется лишь общая эрудиция и коммуникабельность. Исходя из нашего опыта, отметим, что в предлагаемой работе успеху значительно может помочь широкой круг знакомых или родственников, работающих на различных предприятиях или в фирмах Вашего региона. Мы приветствуем и поощряем любой творческий подход к делу.
Работа Регионального представителя достойно оплачивается! Согласно нашим договоренностям в случае, если найденный Вами клиент (частное лицо, фирма или компания), заключает с нами договор о покупке нашей продукции или заказывает разработку новой компьютерной программы, Вы получаете вознаграждение в размере 10% от суммы договора. Стоимость нашей продукции или услуг по разработке новых компьютерных программ составляет от 20 тыс. руб. до 2 млн. руб. (в некоторых случаях с крупным заказчиком стоимость договора может доходить до 10 млн. руб.). С учетом этого Ваш гонорар только с одного успешного договора может составить от 2 тыс. руб. до 200 тыс. рублей. Хорошая помощь Вашему семейному бюджету! И фактически Вы эти деньги получаете только за то, что смогли донести информацию о нашей компании нужным людям в нужное время. Кроме того, по итогам года самых активных Региональных представителей мы приглашаем в штат нашей компании в должности регионального менеджера по продажам со стабильным окладом.

Мы экономим свои и Ваши деньги на телефонных разговорах. Поэтому все контакты с Вами мы предлагаем вести посредством сети Интернет и электронной почты. Надеемся, что использование этих современных информационных технологий не представляет сложности для Вас. Если применение Интернета для Вас все же пока вызывает затруднения, то возможно среди Ваших родственников (детей, внуков) или друзей есть те, кто поможет Вам это быстро освоить.

Работу Региональных представителей со стороны нашей компании курируют специалисты компании, так называемые Супервайзеры. Всю переписку с компанией, решение текущих вопросов, информационные запросы, консультации Вы будете вести посредством электронной почты через указанного Вам Супервайзера. Контактные данные своего Супервайзера Вы получите после подписания договора вместе с удостоверением Регионального представителя. В любом случае все срочные вопросы в адрес нашей компании до подписания договора, а также при последующей работе в качестве нашего представителя Вы можете задавать по следующим контактным данным:

Вологодская обл., г. Череповец, ул. Гоголя, 33а, 
ООО «Малленом»

менеджер по сбыту Курочкин Андрей, 
тел. (8202)231271, e-mail: kurochkin@imit.ru
ПАМЯТКА-РЕКОМЕНДАЦИЯ 

по поиску заказов на системы учета и контроля транспортных средств

Что такое системы учета и контроля передвижения наземных транспортных средств и для чего они нужны?

В настоящее время функционирование любого объекта с закрытой территорией – будь то предприятие, склады или обычная парковка немыслима без современной системы учета каж​дой въезжающей машины или вагона. Руководители всех предприятий или органи​заций заинтересованы в ведении контроля передвижения транспорта (автомобили или железнодорожные вагоны) по территории предприятия или вверенного им объекта. Очень важно знать, кто и когда заезжал на территорию, что вез, что выгрузил или загрузил, и когда выехал обратно. При этом часто контроль также необходимо вести и за самими охранниками и сторожами, ответственными за организацию въезда или выезда автомобилей с территории предприятия. Для решения указанных задач используются системы учета и контроля передвижения транспортных средств. 

Все большее распространение приобретают системы контроля, в состав которых входят телекамеры и компьютер. Телекамера видит автомашины или вагоны, компьютерная программа сохраняет их изображения в памяти компьютера, автоматически считывает их номера, помогает оператору вести учет грузов. Обмануть или подкупить такую систему нельзя, как человек она не имеет свойства уставать. В зависимости от окружающей обстановки система может открывать и закрывать ворота, переключать светофоры на проходной и т.д. По запросу руководителя система подготавливает и печатает отчеты о работе контрольно-пропускного пункта за определённый период времени (сколько машин или вагонов проехало в обе стороны, какие грузы ввезены или вывезены и т.п.)
Стандартные схемы применения учета и контроля передвижения наземных транспортных средств

 Схема контроля проезда автомобилей через проходную предприятия:

1. К проходной подъезжает автомобиль.   

2. Компьютер с видеокамерой считывают передний номер автомобиля.

3. Номер и изображение автомобиля, время и дата проезда, водитель и груз (при необходимости) заносятся в журнал учета.

4. Номер автомобиля проверяется по заданным базам данных (например, проверяется разрешен ли въезд или выезд, не числится ли машина в розыске и т.д.) 

5. Если въезд или выезд разрешен, то при необходимости происходит открытие шлагбаума или ворот и автомобиль выезжает.

6. Компьютер также может записывать все действия (и даже разговор) охранника или сторожа в момент пропуска машины.

Схема контроля передвижения вагонов через посты погрузки-разгрузки и взвешивания на предприятии:

1. Первоначальное считывание номеров вагонов состава может происходить уже на ж/д проходной предприятия в месте, где единое железнодорожное полотно разделяется на ветки.

2. Информация о въехавших вагонах заносится в журнал учета (номер вагона, его изображение, время и дата проезда и т.д.).

3. Вагон проезжает к месту погрузки/разгрузки, где снова происходит считывание каждого номера вагона.

4. Информация фиксируется в журнале учета (номер вагона, время проезда, вес груза, если к системе подключены вагонные весы и т.д.).  

5. При выезде вагона с предприятия снова при необходимости происходит считывание номера с занесением информация в журнал учета.

Продукты компании «Малленом» в области контроля передвижения транспортных средств
Компания Малленом уже более десяти лет занимается разработкой и внедрением систем учета и контроля передвижения наземных транспортных средств. Нами разработаны две типовых системы:

1. АВТОМАРШАЛ – система контроля для автотранспорта (подробнее см. на сайте). 

2. ARSCIS (по-русски читается: АРСИС) – система контроля для железнодорожного транспорта (подробнее см. на сайте).

Указанные системы пользуются массовым спросом и реально внедрены на многих объектах по всей стране, в том числе в федеральных органах. С многих мест внедрений имеются положительные отзывы (см. на сайте).

АВТОМАРШАЛ закупают малые и крупные предприятия, владельцы автомоек, автозаправок, складских территорий, парковок, стоянок и т.п. На базе АВТОМАРШАЛА мы создали систему «Дорожный пристав», который закупили налоговые инспекции и службы судебных приставов уже более чем в десяти городах России (см. на сайте). 

ARSCIS пользуется спросом на больших предприятиях с собственными ж/д путями. В настоящее время ARSCIS уже внедрен или внедряется на ряде крупнейших нефтеперерабатывающих, металлургических, химических заводов (см. на сайте).
Важно! Для любого нового заказчика под его нужды мы можем быстро адаптировать имеющиеся системы.
Как и где искать заказчика на системы учета и контроля передвижения наземных транспортных средств?

Рекомендуем Вам посетить все автомойки, парковки, жилые комплексы закрытого типа (внутренняя территория огорожена и не имеет доступа извне), склады, малые и средние предприятия (мясокомбинаты, молочные комбинаты, хлебокомбинаты, различные фабрики и т.д.), а также все предприятия, которые имеют на своей территории КПП или свой авто или ж/д парк. 

Как правило, если это частное предприятие, например, автомойка или парковка, то идти нужно только к владельцу. Именно он заинтересован в выявлении нечистоплотных сотрудников, которые могут помыть автомобиль, а деньги взять себе, или взять плату за стоянку автомобиля не в кассу, а себе. На средних предприятиях подобные системы наиболее полезны службе безопасности или транспортному отделу. В случае отсутствия возможности попасть на личный прием к руководителям некоторых предприятий, рекомендуем получить в справочной службе этих предприятий и передать Супервайзеру контактные данные по ним (ФИО, должность, телефон, факс) для отправки от нашей компании официального предложения. 

Самый распространенный ответ владельцев: «У нас уже есть система видеонаблюдения». В чем минус обычных систем видеонаблюдения без автоматического учета транспортных средств  и формирования отчетов? В том, что отснятый материал необходимо просматривать и считать количество проехавших автомобилей вручную, а наша программа формирует подобный отчет, в течение  нескольких секунд. 

Еще один часто задаваемый вопрос: «Чем Ваша система лучше других»? КАЧЕСТВОМ и СТОИМОСТЬЮ – вот главный ответ. В чем заключается КАЧЕСТВО? Поясним подробнее. Дело в том, что в основе нашей и аналогичных систем используются, так называемые, программные системы распознавания номеров. Они тем лучше, чем меньше ошибаются при считывании номера. Так вот: мы используем собственные разработки, которые являются одними из лучших по своим показателям в России. Наши системы считывают номер не хуже человека и редко ошибаются. На сайте компании мы специально выложили пробную версию нашей системы, чтобы любой желающий мог бесплатно через Интернет скачать нашу программу и протестировать ее в своих условиях (см. на сайте). Ни один наш конкурент не сделал еще такого, потому что боится сравнения или негативных результатов тестирования. 

По СТОИМОСТИ (см. обновления на сайте) наша продукция также выигрывает. Мы не заставляем покупать клиента дорогое оборудование собственной разработки, как порой делают конкуренты. Мы ориентируемся на достаточно дешевое типовое оборудование (телекамеры и компьютеры), которое клиенты сами могут закупать и монтировать. За счет этого клиент может экономить. Мы в таком случае продаем ему только программное обеспечение.  

Наша компания предоставляет высокий уровень сервиса каждому покупателю: консультации по установке и настройке системы, оперативное решение возникших проблем, доработка системы под нужды заказчика и т.д. 

В заключение, рекомендуем Вам задействовать свои личные связи и знакомых на различных предприятиях для поиска подобных заказов и выхода на руководящий состав того или предприятия.
ПАМЯТКА-РЕКОМЕНДАЦИЯ
по поиску заказов на разработку и внедрение систем технического зрения в промышленном производстве

Что такое система технического (машинного) зрения?

Человек с рождения легко справляется с задачей анализа изображений и распознавания образов. Он легко узнает лица, читает любые текстовые надписи, перемещается в пространстве, не натыкаясь на окружающие предметы, визуально обнаруживает бракованную продукцию и т.п. Если глаз человека заменить, к примеру, телекамерой, мозг – компьютером, а интеллект человека – программой, то мы и получим систему машинного зрения. Такие системы способны заменить человека при выполнении функций контроля в промышленном производстве. Важно отметить, что изображение, поступающее на вход компьютера не обязательно должно быть телевизионным (снятым телекамерой). Изображения интересующих предметов может формировать и УЗИ-аппарат, рентген, тепловизор и т.п.

Основное предназначение технического зрения в промышленном производстве

· автоматизация управления различными технологическими процессами; 

· контроль качества промышленных изделий, веществ и материалов, в т.ч. прямо на конвейерных линиях; 

· повышение качества и скорости анализа оператором изображений объектов контроля, формируемых в различных частотных диапазонах (оптический, инфракрасный, ультразвуковой, рентгеновский и др.). 

Виды задач, которые мы можем успешно решать при помощи систем технического зрения

· Контроль размеров, трехмерной формы и положения промышленных изделий. 

· Проверка корректности нанесения маркировок на серийных изделиях в условиях конвейерного производства. 
· Распознавание (считывание) серийных номеров промышленных изделий. 
· Контроль качества поверхности листовых изделий. 

· Контроль процессов погрузки-разгрузки.
· Сортировка объектов на конвейере.

· Анализ изображений объектов, сформированных при помощи микроскопа, УЗИ, рентгена, специализированных сканеров. 

Примеры разработок компании «Малленом» в данной области

Компания «Малленом» имеет десятилетний опыт разработки и внедрения систем технического зрения и создания на их базе информационно-управляющих систем для промышленного производства. 

1. Для металлургического производства нами разработана система, которая позволяет выделять и классифицировать дефекты на стальном листе быстрее и надежнее человека - контролера ОТК.

2. Для химической промышленности нами разработана установка которая, выполняет при помощи телекамеры гранулометрический анализ сыпучих веществ, например, определяет во взятой пробе минеральных удобрений количество и размеры гранул.

3. Для алмазодобывающей промышленности мы разработали аппарат, который при помощи девяти телекамер с высокой скоростью определяет форму любого алмаза и классифицирует его по категориям.

4. Для медицинских и химико-технологических лабораторий мы разработали комплекс, в котором микроскоп соединен с компьютером, позволяющий быстрее и точнее человека выполнять анализ любых микроскопических изображений (мазки, срезы органических и неорганических веществ)

Важно! Для любого нового заказчика под его нужды мы можем быстро адаптировать имеющиеся разработки или создать совершенно новые.

Как и где искать заказчика на системы технического (машинного) зрения?

Рекомендуем Вам посетить все предприятия легкой и тяжелой промышленности, биологические и физико-химические лаборатории, исследовательские центры Вашего региона с информацией о нашей компании и ее возможностях в рассматриваемой области. Как правило, на предприятии эта информация может заинтересовать начальника отдела АСУ или информационных технологий, главного инженера, главного метролога, технического директора и т.п. По возможности следует передать каждому из указанных лиц на выбранном предприятии типовой информационный листок нашей компании с ссылкой на ее сайт (www.mallenom.ru). В случае отсутствия возможности попасть на личный прием к указанным лицам, рекомендуем получить в справочной службе предприятия и передать Супервайзеру контактные данные по ним (ФИО, должность, телефон, факс) для отправки от нашей компании официального предложения. 

Как правило, принятие решений о разработке и внедрении подобных систем занимает от полугода до года, включая переговоры с целью уточнения решаемой задачи, условий договора на разработку и технического задания. Связано это с тем, что стоимость договора по такому виду продукции может составлять от 100 тыс. руб. до нескольких миллионов руб. (определяется видом и сложностью задачи) и для предприятия заказ таких систем – достаточно важный шаг. Но зато в случае успеха и итогового заключения договора Ваш гонорар за посредничество будет весьма значителен. 
Рекомендуем задействовать свои личные связи и знакомых на различных предприятиях для поиска подобных заказов и выхода на руководящий состав того или предприятия.

С уважением, менеджер по сбыту Андрей Курочкин

Вологодская обл., г. Череповец, ул. Гоголя, 33а, 
ООО «Малленом»

тел. (8202)231271, e-mail: kurochkin@imit.ru
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